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B :EIYYS des résultats en 2020

EBE sur Produit brut (%)
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action du revenu
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ans plus sains
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e lfsssement de la trésorerie ?

| A Stocks:
EBE : 86 k€
16 k€
Vigilance , ’ |
sur la Excedent de Trésorerie : 102 k€
trésorerie

Prélévements . AnnUitéS . Autofinancement

ou trésorerie

57 k€ 34 k;€ disponible 11k€

et
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e et systeme optimisé = revenus

Les plus Ce qui permet
| hauts revenus d’atteindre

Revenu / UTAF + 30 k€ 90 k€

Surfaces de vignes + 3,24 ha 16,75 ha

Ha de vignes / UMO +0,13 ha/UMO 5,43 ha/UMO

e
Coopérateurs AOC régionales CERFRANCE
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CAVES PARTICULIERES
VENTE BOUTEILLES




’embellie
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e et stratégie commerciale = revenus

Les plus hauts Ce qui permet
revenus d’atteindre

+ 41 k€ 101 K€
+ 2. 61 ha 14,63 ha
+ 18 600 cols 60 300 cols
+ 0,95 UTH 3,76 UTH

Vente bouteilles +20% de la récolte CERFRANCE||||

entreprendre, ensemble



'Données basées
sur les :
clétures 2019

ime 2018, quelle stratégie ? ,
12 - — K

Trois stratégies :

Volume
Prix
Echelle

Prix d'équilibre |

Prix de vente .

/
B\outeilles Bouteiltes B\){Jteilles Bouteiles ', Grands /
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FOCUS
Nord Beaujolais




' 71% d’appellations communales

B 38% de ventes en bouteilles

ractéristiques du Focus Nord Beaujolais

Productivité de la MO
(ha/UMO) 4,24 4,34
Productivité de la MO
(hl/UMO) 152 208

Focus Nord Beaujolais

CERFRANCE||||
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colte 2019 pénalisante

B Une trésorerie qui se dégrade
Dettes d’exploitation : 65 200 €

Créances d’exploitation : 36 000 € icacité
P I%fflcautg 17 9% 75 o
économique
o EBE 26 k€ 42 k€
4 Endettement maitrisé a 43%
18 000 € d’annuités Résultat courant 14 k€|l 26 ke
par UTAF
o '
Focus Nord Beaujolais CERFRANCE
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Prix d'équilibre Prix de vente
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ratégie bouteille valorisante

L,

. Des prix de vente
Supérieurs
aux prix d’équilibre

5,34

Prix d'équilibre

Prix de vente

Focus Nord Beaujolais
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iiculteurs en « AB » \’

B Groupe tres hétérogene

AGRICULTURE
BIOLOGIQUE

B 75% avec un prix bouteille moyen sup a 7,5 € HT
B 85% des exploitations avec une assurance récolte

B Dynamique d’investissement importante = 56% d’endettement

o
Viticulture Bio (cf page 21 du livret) CERFRANCE
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olits de production impactés par les volumes
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